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Mężczyzna w salonie stylizacji paznokci
Oczarowanie mężczyzn pielęgnacją paznokci nie jest rzeczą łatwą, ale też nie  niemożliwą w realizacji. Wystarczy dobrze przygotować ofertę. Aby zachęcić panów do skorzystania manikiuru oraz zabiegów wellness, należy nie tylko odpowiednio zaprezentować te usługi, lecz także wytworzyć miła atmosferę oraz podkreślić zalety danych usług. Właśnie mężczyźni są najbardziej zainteresowani właściwościami poszczególnych produktów. 
Marketing

Jak najlepiej podejść do grupy docelowej, jaką stanowią mężczyźni? Jak należy z nimi rozmawiać jako z potencjalnymi klientami? Barwy i połysk należy odłożyć na bok – gdyż elementy te są zbyt kobiece. Panowie mogą czuć się zagubieni we wnętrzach dostosowanych w stu procentach do potrzeb pań. Warto zainwestować np. w plakaty przedstawiające także męskie dłonie. Najlepszym rozwiązaniem jest urządzenie „męskiego kącika”, gdzie klienci będą czuć się komfortowo i nie będą narażeni na ciekawski wzrok otaczających go kobiet. 

Nowych klientów pozyskamy poprzez ogłoszenia, ulotki oraz lokalną prasę. Warto zainwestować także w tzw. potykacz, który wystawimy przed drzwi salonu. 

Dobrym pomysłem jest także zorganizowanie dnia otwartych drzwi dla panów, gdzie tematyka będzie dotyczyć przede wszystkim pielęgnacji męskich dłoni. W ten sposób uda nam się pozyskać wiernych klientów na długie lata.  

Nie zapomnijmy o kobietach, które zawsze mogą wręczyć w naszym imieniu kupon rabatowy swojemu mężczyźnie. 
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